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LEADING TO SUCCESS



Brickner Group Profile

Key facts
%‘ Group of independent and strong
machine building companies
message
 EE—
}‘{ More than 2,900 worldwide
Employees

oy
?"0, .| Siegsdorf, Bavaria

Headquarters

/ 1960

Foundation
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LEADING
TO SUCCESS



BRUCKNER

Members of the Briickner Group GROLP B

Independent and strong companies

BRUCKNER BRUCKNER B KIEFEL PACKSYS
MASCHINENBAU SERVTEC TECHNOLOGIES GLOBAL

W, 2P 5 Fa
-
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Breakthrough Maximum World-class machines for Leading equipment manufacturer
film stretching technologies availability of lines joining & forming plastics for tubes & closures

© Briickner Group




Brickner Maschinenbau



BRUCKNER E

Film Applica’[ions GROUP

Packaging films Technical films

Barrier film Optical film
Labels Battery separator film

Shrink film Solar backsheet film

Tobacco film Capacitor film
Tape film Industrial film (membranes/high temperature)

© Briickner Maschinenbau




Added Value for Oriented Films



Brickner Servtec .




Service Range seavree o B
Availability Film Quality New Products Service

[ — ;é,_ 2 i
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» Energy consumption = Automation upgrades = Consulting = Brickner ONE
= Inspection and retrofit = Direct drives = Line conversion service platform
» Spare parts = Winder LIWIND® = Multilayer upgrade = 24/7 hotline

= Brlckner Academy

© Briickner Servtec



Ausgangssituation

Heterogene Systemlandschaft

Angebotskalkulation
fiir Sales BMS/BST

Verwaltung Uber Eigens
Laufwerke entwickeltes
Kalkulationstool

© Briickner Maschinenbau
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BST

Klassischer SAP-
SD-Prozess




First Step

Seit 2017 — Einfihrung CRM System

BRUCKNER
GROUP
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Angebot

* Beleg CRM
« Kalkulation
Eigenes
Tool

© Briickner Group

« CRM/SAP

Technischer

Platz
« CRM/SAP




Ausgangslage
2019

Angebotskal-
kulationstool

Basisangebote

Preisliste 4 Angebotstexte

Bewertung der Kalk-
Objekte

b -

'
Mat- Stunde
arialien n

Softwar
Strukturen

»

BRUCKNER
GROUP

* Rabatte
» Konfigurationen
* Flexible Oberflache

Von den Kosten zur Preisliste:
* Preise
» X-Positionen

Basis:

* Produkte

* Module

* Funktionen



Key Facts
2020

61 Prozesse involviert
16 verschiedene Applikationen/Tools

Bis zu 85 Dokumente

=
=
B 7 verschiedene Laufwerke
=
m KEINE Konfiguration

- Projekt PAK notwendig!

© Brlickner Group
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IST-Stand soe B

Zusammenspiel seit 2021

| SAP4

CRM 3¢ :
- Kunden - Projekte
- Ansprechpartner - Materialien
- '(“?ppogtunll'ilesf - Sticklisten
- Angebotskop -

camos CPQ ) Kosten

b - Angebotsstruktur eI
- Kalkulation cPa

- Angebotserstellung /
C

Monfgiration Siciver aaliddieren angesete die Gegeissem
ngﬂelﬂ seling Uzl bt Ewabt ud schred
il kg

,,Offlinekoffer |4

camos Develop

- Basispflege —
- BeZiehungSWissen etc. Produktwissen

© Briickner Maschinenbau




Definition CPQ srooe B

Camos develop & camos Quotation

camos.

CPQ
&

: |
P
BN . N
camos Develop E-i E

- Basispflege
- Beziehungswissen etc. FIOCURIWISSeN St siror halbolieren Angebote de begelstern

Optimal anbieten Exakt und schnell
Visualisierung

» Produktmanagement strukturiert die Inhalte « Vertrieb bedient Kundenwunsch auf Basis der
zusammen mit Technik und Kalkulation abgestimmten Module
* Definierte dabei Merkmale & Ul-Fuhrung « Produktmanagement steuert ,Sonder*- Positionen

» Vertrieb kalkuliert VK-Preis gemaR VK-Kalkulation

© Briickner Maschinenbau




Neue Welt

Der ,neue” Eisberg

© Briickner Maschinenbau

Configure
Price
Quote

Camos Materialien 4.

CLS-Tabellen

Materialien Gesamtprgis
und Stlcklisten A updatelogik

-3 ! ~‘ -
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Was fallt weg?

Ausgeleitetes

Tool/ Dokument

CRM

Solide Edge
Angebotskalkulationstool
Textbausteine.docx
Transfer mdb

Outlook

Pflichtenheft (Q) und ABS
Laufwerk |

Laufwerk V

Laufwerk T

Besuchsberichte
Projektdiagnose .xIs

Technische Risikobewertung.xls
Appendix |-XI.docx/ Appendix1.1
Mont/IBN Kalk.xls

SEK Pauschalliste.xIs
Kalkulation Papier
Vertragsentwuf
Konzeptibersicht.xls
Spezifikation

Lastenheft.xls

Vorlage Projektdiagnose xls
E-Kalk

MW-Kalk

GKT-Kalk

Preisliste xlIs
Rohstoffkalkulation.xIlsm
TDO-Kalkultion xlsm
E-Kalkulationsvorlage
UL-Angebot

MONTIBNBasis.xls
Basismatrix.xls

Ziel

kom plett abgelost/integrier tentsteht
aus CPQ-Tool

X X X X X X

X X X X X X X X X X

© Briickner Maschinenbau

Teile entfallen/verlagern
sich

X X X X

Chance

Diverse Ablage (PD-Ordner) entfallt und wird sauber in den Prozess integriert

BRUCKNER
GROUP

Bemerkung

Evtl. Vedagerung von einfachen Skizzen in CPQ-Tool

falt weg
integriert
falt weg

Angebotsspezifische Ablage sowie Abstimmung-FA wirdins Tool integriert

Soll im Prozess in einer Struktur Gbergeben werden
Basiskonzepte werdenim CPQ-Tool erstellt/gepflegt
Diverse Ordner und Working Ordner entfallen
Ordner Anlagenkonzepte werden in camos tberflhrt

Technische Anforderungen werden in Zukunftim CPQ-Tool erfasst
Ziel:in Prozess integrieren und Excel ablosen

Ziel:in Prozess integrieren und Excel ablésen

werden in Zukunft aus CPQ-Tool erstellt

sollin CPQ-Tool integriert werden
sollin CPQ-Tool integriert werden
ablésen

wird in Zukunft aus CPQ-Tool erstellt (Papier ablésen)

wird in CPQ-Tool erstellt
WEF (iber CPQ-Tool

Detaillierung zu Positionen im CPQ-Tool

Ziel:in Prozess integrieren und Excel ablésen

In Kalkulationsprozess integrieren
In Kalkulationsprozess integrieren
In Kalkulationsprozess integrieren
In Kalkulationsprozess integrieren
In Kalkulationsprozess integrieren
In Kalkulationsprozess integrieren
abldésen

wird im CPQ-Tool abgelegt
ablésen

Einstiegsmaske vom CPQ-Tool




BRUCKNER E

Lessons Learned & Ausblick GROLP

Lessons Learned

B Organisation hinter dem System
Changemanagement

Support vom Management Key-Factor
Prozessualer Gedanke wird etabliert

Produktmanagement weg von ,Angebotsschreibabteilung“ hin zu echtem Produktmanagement

Ausblick

B Erweiterung um Freigabeworkflow fir Technik

B Automatische Ablage des Camos Angebotsdokuments im CRM
B Ableitung des konfigurierten Angebots in Stlckliste

B EinfUhrung itmX webXperience (Aufbau Pilot)

© Briickner Group




ZEIT FUR EINE PAUSE...
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